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Métiers  
 

Dans le cadre d’une entreprise : le/la titulaire du BTS Commerce in-
ternational remplit les missions suivantes :  
 
 Il/elle doit mener une veille permanente pour collecter des infor-
mations sur les marchés étrangers afin de préparer les décisions 
commerciales.  
 Il/elle prospecte à l’achat et à la vente,  élabore des offres 
adaptées, vend et participe à la négociation (import/export).  
 Il/elle assure le suivi administratif et commercial des ventes et 
des achats et coordonne les services supports et les prestataires 
extérieurs. 
 Il/elle exerce l’ensemble de ces missions dans un contexte inter-
culturel multilingue et numérique.  

Les compétences-clés 
 

 S'intéresser aux échanges internationaux et interculturels, 
 Disposer de compétences en matière de communication écrite et 

orale, de technologies numériques, 
 Disposer de compétences dans au moins deux langues vivantes 

étrangères, 
 S'intéresser au management des entreprises et à  leur environne-

ment économique et juridique, 
 Disposer de compétences relationnelles propres aux métiers des 

services et de la relation client. 
 Faire preuve d’autonomie. 

Stage en milieu professionnel 
 

Sous statut scolaire, l'étudiant est en stage pendant 14 à 16  se-
maines réparties sur les deux années d’enseignement avec une 
durée minimale de 4 semaines à l’étranger.  
Objectif : Permettre à l’étudiant d’acquérir ou approfondir des 
compétences professionnelles (relations développement commer-
cial, mise en œuvre des opérations d’import-export)  dans des si-
tuations réelles de travail et d’améliorer sa connaissance du milieu 
professionnel et  de prendre conscience de la dimension intercultu-
relle de son activité.  
NB : Une période de césure est envisageable entre la 1ère et la 
2ème année afin d’acquérir une expérience personnelle, profession-
nelle et/ou de formation à l’étranger. 

 

BTS Commerce International 



Les poursuites d’études  
 

 Les licences profession-
nelles  

 
Commercialisation de produits et 
services  
 E-commerce et marketing numé-
rique ; 
 Gestion des achats et des appro-
visionnements Métiers du com-
merce international ;  
Logistique et pilotage des flux 
logistiques des filières alimen-
taires, ... 

 
 Les écoles de commerce, et 

les Instituts d’Administra-
tion des Entreprises (IAE). 

 
  L'université en France ou à  

l'étranger (Licence,  Mas-
ter). 

 Débouchés  
 
En début de carrière :  
 Assistant(e) commercial(e) ex-

port ou import, 

 Assistant(e) Administration des 
ventes (ADV) export ou import 

 Agent de transit, Agent d’exploi-

tation (aérien, maritime) 

 Assistant référent douane 

 Assistant(e) aux achats à l’inter-
national. 

 

 Avec expérience : 

 Responsable ADV export 
 Responsable import 
 Responsable de zone export 
 Référent douane 
 Chargé de mission  
 Assistant supply chain 

Témoignages 
 
 

Germain :  « Après l’obtention de mon BTS CI (stage au Portugal) 
j’ai  décroché un master option Export à l’ESC Brest. Aujourd’hui 
en tant que commercial Export pour l’entreprise ROLLAND 
(matériels agricoles, présente dans 35 pays), mon métier demande 
de la polyvalence car je dois gérer la partie commerce (étude de 

marché, stratégie, prospection, vente) et des parties plus administratives 
(marketing, logistique, paiements). C’est un métier passionnant qui m’amène à 
voyager à travers le monde. Il est primordial de posséder une bonne capacité 
d’adaptation et une maîtrise d’au moins deux langues étrangères. » 
 

 
Jérémy : « Mon BTS CI (stage en Bolivie) en poche j’ai obtenu 
une licence professionnelle « marchés financiers » puis un  Master 
2 « Ingénierie Financière ». J’ai travaillé ensuite 3 ans chez Arkéa 
et je suis aujourd’hui au Crédit Agricole où j’interviens sur les 
marchés des changes internationaux pour répondre aux besoins 

des entreprises  importatrices et  exportatrices. » 
 

 
Maxime : « Après mon BTS obtenu, j’ai intégré l’ESC de Rennes 
pour devenir dans un premier temps acheteur à la SCARMOR 
(Centrale d’achat de groupe Leclerc). Après cette première expé-
rience  dans le secteur agroalimentaire, je suis aujourd’hui ache-
teur dans le groupe KOLHER/SDMO (groupes électrogènes). C’est 
un métier passionnant qui demande à la fois des qualités de négo-

ciateur et la maitrise des langues vivantes étrangères. » 
 
 
Khira :  « Je suis chargée d’affaires (pays de l’Est) à Technature, 
fabricant de produits cosmétiques. Ce métier exige une bonne 
maitrise des langues vivantes et nécessite de nombreux déplace-
ments (participation à des salons, missions à l’étranger).» 
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Nombreux témoignages d’étudiants et alumni sur notre 

site ! 
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